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PONUKA A DOPYT
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Coje trh?

Trh je miesto, kde predavajuci (vyrobcovia) predavaju alebo prenajimaju svoje vyrobky,
komodity, aktiva, sluzby alebo ¢okolvek iné, ¢o je obchodovatelné kupujticim (spotrebitelom).
Niektoré trhy su organizované ako aukcie (aukcia obrazov) alebo ako burzy (burza cennych
papierov), kym iné trhy su geograficky rozptylené po celej krajine, Eurépe alebo svete, ako je to
napriklad s obilninovymi trhmi, Bazos.sk alebo eBay. Zeleninovy trh na trzniciach v centrdch miest

je klasickym prikladom trhu.
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Ponuku na trhu zabezpecuju predavajici (Casto vyrobcovia), kym dopyt vytvdraju kupujuici (¢asto
spotrebitelia). Preddvajuci chcu radsej vysoku cenu ako cenu nizku. Ked' sa cena zvySuje, predavajici su
ochotni predavat viac. Tomu sa hovori zakon ponuky: predavajuci predavaju viac pri vyssich cenach. Na
druhej strane, kupujtci maju radSej nizke ceny. Ked'su ceny nizsie, kupujuci st ochotni kupovat viac, ¢o je

formuldcia zdkona dopytu.

Trhova cena (rovnovazna cena alebo ekvilibrium) je cena, pri ktorej sa ponukané mnozstvo zhoduje s
dopytovanym mnozstvom. Je to stabilna cena, kedZe pri tejto cene sa trh vycisti, vSetko sa kapi, ¢o sa chce
predat. Trhova rovnovazna cena sa ale meni. VSetko plynie a ceny sa menia. Ceny akcii na burze sa menia
kazdu minutu, alebo dokonca sekundu, kym ceny bytov sa menia pomalsie, napriklad vzrastu o 5 percent

za rok.

o\l

Prec¢o sa menia trhové ceny a mnoZstva? A je to pre nds doleZité? Predstavte si situaciu, Ze vlastnite

restauraciu v centre Topol¢ian. Kedy mozete ocakavat zmenu cien a aky to bude mat vplyv na vas biznis?

Pocet kupujticich: Narast poctu kupujucich kvéli prirastkom obyvatelstva alebo pristahovalectvom postva
krivku dopytu doprava. Zvysuje sa dopyt. Naopak, vystahovalectvo alebo prirodzené znizenie poctu
obyvatelov posuva krivku dopytu dolava. ZniZuje sa dopyt. Velky vplyv na dopyt ma aj zmena Struktury
obyvatelstva podla veku, vzdelania alebo vierovyznania. Priklad: Automobilka otvori v Topol¢anoch novy

zavod na vyrobu motorov, v ktorom zadalo pracovat 1 000 novych zamestnancov. Co to pre va$ biznis
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znamena? V meste a okoli bude viac fudi a taktiez sa da o¢akavat, Ze platy v Topol¢anoch porastu. Mdzete
preto predpovedat, Ze vasu restauraciu zacne navstevovat viac zakaznikov. To je vaésinou dobra sprava.
Budete mat vy&Sie triby, moZno budete moct zvysit aj ceny. Ciasto¢ne ceny upravite aj kvoli tomu, Ze
musite viac platit kucharom a ¢asnikom, ktori budu dlhsie a intenzivnejSie pracovat a budd mat vyssie

mzdy, lebo kazdému v meste mzdy rastu, ale Ciasto¢ne uvidite aj narast vasho zisku.

Preferencie: (zacali ste dvojbodkou, tak nech je to jednotné pri vSetkych paragrafoch) Preferencie
kupujicich sa menia. M6zu byt ovplyvnené marketingom, vedeckymi zisteniami o stravovani, zmenou
Zivotného Stylu, ndbozZenstvom, alebo inymi faktormi. Zmena preferencii vedie k posunutiu krivky dopytu
bud smerom dolava alebo doprava. Dopyt moze narast, alebo klesnut. Priklad: Predstavte si, Ze vasa
restauracia sa Specializuje na zdravé jedlo a v TV Markiza prave teraz za¢nu vysielat TV show, kde zname
osobnosti zd6érazfuju vyznam zdravého stravovania. Je to super sprava pre vasu resStauraciu. Ludia v
Topol¢anoch si tiez uvedomia (aspori niektori), Ze je lepsSie sa ¢astejsSie zastavit vo vasej reStauracii ako v
stanku rychleho obcerstvenia oproti. M6zZete ocakavat viac zakaznikov, vyssSie trzby a mozno si budete

moct dovolit aj zvysit ceny a zisk.

Ocakdvania: Kupujuci maju ocakavania o buducnosti, ktoré ovplyviiuju ich rozhodnutia v sicasnosti. Ak
kupujuci ¢akaju, ze ceny v budicnosti budu klesat, mnohi si odloZia nakup, ak je to mozné na neskor. Skér
sa to tyka investi¢nych statkov ako je TV alebo auto, tazko sa odkladaju nakupy obedov. Ale, ak kupujuci
ocakavaju dobré Casy, rast prijmov v praci ako aj stabilitu v zamestnani, tak st ochotni mifat na spotrebu
viac. V pripade, Ze hrozi zatvorenie zavodu na vyrobu motorov, [udia sa za¢nu spravat SetrnejSie a menej
navstevovat aj vasu restaurdciu, ¢im pridete o trzby a budete zrejme musiet nieo vymysliet alebo

nezvysovat ceny. To je aj zlé pre vase zisky.

Prijem: Narast prijmu vedie k posunu krivky doprava pre normalne statky a posunutie krivky dopytu
dolava pre podradné statky. Ked vam vzrastie prijem tak kupujete vsetkého viac (normalne statky), ale
veci menej kvalitné zrejme prestanete postupne kupovat (podradné statky). Budete jest mozno viac
steakov (dopyt po steakoch sa zvysi v dosledku rastu prijmov) a menej parkov (dopyt po parkoch sa znizi

v dosledku poklesu prijmov).
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Rastuci dopyt Klesajuci dopyt

Ceny vstupov: Ak sa zvysi cena jedného alebo viacerych vstupov do vyroby, vyrobné naklady sa taktiez
zvysia, Co je zlé pre biznis a ponuka sa zniZuje. Pri vyssich nakladoch niektoré firmy skrachujd a musia odist

z trhu.

Priklad zvySenia cien energii. Vasa restauracia pouZiva energiu v kazdodennom podnikani. Platite za
elektrinu, plyn, alebo za pohonné hmoty. Pri naraste cien energii sa vam znizi zisk. Budete musiet viac

Setrit, alebo zvysit ceny, ¢o sa vsak nebude pacit vasim zakaznikom.

Technoldgie: Technologicky pokrok ovplyvriuje produkciu. Vyuzivanie modernych technolégii bud’ vedie
k poklesu nakladov, alebo narastu produkcie. S novou technoldgiou sa daju produkovat nové produkty
alebo sluzby. Technologicky pokrok zvySuje ponuku. Kto prestane v biznise udrziavat krok s najnovsimi

technoldgiami zaostane za konkurenciou a prestane byt konkurencieschopny.

Ceny ostatnych tovarov a sluZieb: Je bezné, Ze podniky alebo podnikatelia vyrabaju viac ako jeden tovar
alebo sluzbu. Napriklad polnohospodari produkuju mrkvu, paradajky aj kapustu. Ak zrazu vzrastie cena
mrkvy, viac sa oplati pestovat mrkva, ale ostane nam menej p6dy na kapustu a ponuka kapusty sa znizi.

Kvoli vyssSim cendm mrkvy sa znizi produkcia kapusty.

Ocakavania: Ak vyrobcovia oc¢akdvaju, Ze ceny pdjdu v buduicnosti hore, tak uz teraz sa na to pripravia,
investuju do vyroby alebo kapacit a postupne za¢nu produkovat viac. Napriklad, ak si myslite, Ze dopyt po
restauracnych sluzbéach sa zvysi, mali by ste uz teraz investovat do kapacity vasej restauracie, riesit jej

rozsirenie, alebo uvazovat aj o otvoreni dalSej. Pozitivhe oCakavania vedu k narastu ponuky.
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Pocet predavajucich: Ak sa zvysi pocet stankov predavajucich hotdogy, ponuka hotdogov sa zvysi. Priklad,
Duchonka nedaleko TopolCian sa obnovi a otvori nové atrakcie pre turistov, vratane niekolkych
reStauracii. Vela ludi z Topol€ian sa vyberie na Duchonku, kde sa naobeduju v prekrasnom prostredi. Vela
Slovakov chodi na obed do resStauracie len raz alebo dva razy tyZzdenne. Duchonka vytvara pre vas biznis
konkurenciu. Ked' sa Topol¢anci vybertd na Duchonku, menej chodia do restauracii v Topol¢anoch. Budete

musiet preto zniZit ceny, vytvorit nieco nové pre zakaznikov, ale tato situacia je pre vase zisky hrozbou.
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